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Demanda potencial de vehiculos pesados en 2017 esta entre 61 mil y 67 mil unidades

. 1
. SEGUN UN ESTUDIO ELABORADO POR AMDA, ANPACT Yy UNAM SE ESTIMA QUE LA DEMENADA POTENCIAL DE VEHICULOS COMERCIALES Y PESADOS  HA ESTADO, EN PROMEDIO, 30 PUNTOS

PORCENTUALES POR ENCIMA DEL MERCADO REAL EN EL PERIODO DE 2013-2016.

. CONFORMIE AL ESCENARIO MEDIO DE LOS PRONOSTICOS PLANTEADOS EN EL ESTUDIO, AL CIERRE DE 2017 SE ESPERA UNA COMERCIALIZACION DE 41 miL 111 UNIDADES DE VEHICULOS PESADOS.
. CON ESTA INVESTIGACION HABRA MAYOR CLARIDAD Y SUSTENTO SOBRE LA PERSPECTIVA EN LA VENTA DE ESTE TIPO DE VEHICULOS EN MIEXICO
. FALTAN MAYORES OPCIONES DE CREDITO Y PROGRAMAS DE RENOVACION PARA ALCANZAR EL POTENCIAL MAXIMO EN LA VENTA DE VEHICULOS COMERCIALES Y PESADOS

MEXICO D.F. A 23 DE NOVIEMBRE DE 2017.- El “Estudio sobre el Potencial del Mercado de Vehiculos Comerciales y Pesados y su Relacién con la Estructura Econémica
Mexicana”, plantea que la demanda potencial de vehiculos comerciales y pesados (Clases 2 a 8, tractocamiones y autobuses foraneos), se encuentra entre 89 mil 600
unidades y 98 mil 200 unidades en 2017. En el caso de los vehiculos pesados, el potencial de mercado en nuestro pais oscila entre 61 mil y 67 mil unidades, mientras que en
el caso de los vehiculos comerciales se encuentra entre 28 mil y 31 unidades. Este estudio fue presentado por la Asociaciéon Mexicana de Distribuidores de Automotores
(AMDA) vy la Asociacion Nacional de Productores de Autobuses, Camiones y Tractocamiones (ANPACT) con el apoyo de la Universidad Nacional Auténoma de México
(UNAM).

Durante el anuncio de esta investigacion, se informé que se efectuaron prondsticos para un horizonte de 5 afios, en el marco de lo cual, el prondstico maximo de
comercializacion para 2021 seria de 73 mil 736 unidades pesadas nuevas, mientras que el augurio mas bajo seria de 44 mil 484 unidades.

“Con base en este estudio para finales de este afio esperamos la comercializacion maxima de 48 mil automotores de ese tipo, en cambio el escenario base rondaria las 41
mil 111 unidades”, comentd Guillermo Prieto Trevifio.

El presidente ejecutivo de la AMDA explicé que uno de los temas fundamentales de este estudio, que ya se habia hecho en el caso de vehiculos ligeros, fue el identificar el
potencial que tiene el mercado de vehiculos comerciales y pesados, ya que era una de las grandes preguntas dado que habia mucha especulacién, por lo que retomando
diversos indicadores econdmicos como la inversion, el ingreso, el tamafio de nuestra economia y comparandonos con otros paises, es que pudimos conocer el tamafio de
mercado que deberiamos tener en los siguientes afios.

“Lo que estamos buscando es la transparencia de que haya informacidn y realismo de los datos, pero que estén sustentados con estudios y analisis hechos por profesionales
en la materia, y en este caso el aliado que se determiné que pudiera hacerlo fue la UNAM”, dijo.

Para alcanzar este mercado potencial, argumento el directivo de la AMDA, se requiere una ampliacién de las opciones de crédito y un nivel de tasas mas competitivas, asi
como potenciar los programas publicos de renovacion vehicular de este tipo de unidades, mantener y fortalecer los esquemas que restrinjan la importaciéon masiva de
vehiculos pesados usados de Estados Unidos y Canadd a México, asi como mejorar los esquemas para la recuperacion de la prenda que actualmente se convierten en litigios
que duran afos.

Asi mismo, se destaco el impacto que la fabricacion de camiones y tractocamiones en el empleo, tanto de forma directa como en otros sectores econémicos. Por cada
empleo que genera la produccion de este tipo de vehiculos, se generar 4 empleos adicionales en otras actividades econdmicas, lo cual representa un efecto positivo en el
resto de la economia.

Por ultimo, Prieto Trevifio adelantd que difundirdn este estudio entre instituciones, legisladores, funcionarios y autoridades que tienen poder de decision sobre los temas

que impiden alcanzar el mercado potencial estimado, por lo que este estudio se convertird en una herramienta de consulta y sustentacion de iniciativas y propuestas
publicas y privadas.

Acerca de la AMDA:

Fundada en 1945, la iaciol i de Distribui de agrupa a mil 800 distribuit de vehiculos nuevos establecidos en las 210 ciudades mds importantes del pais. Genera mds de 100 mil empleos directos y 300 mil indirectos; retine a 42

marcas de automéviles y camiones, ademds es miembro de la Asociacién Lati icana de Distribuidores de (ALADDA).

1 Vehiculos Comerciales considera: a la Clase 2 de mas de 2,722 a 4,536 kg, y Clase 3 de mas de 4,537 kg a 6,350 kg. Carga: Van/Vanete, furgdn, chasis cabina, chasis con carroseria. No incluye pick-ups ni vehiculos

convertidos. Vehiculos Pesados considera: Clase 4 de mas de 6,351 kg a 7,257 kg., Clase 5: De mas de 7,258 kg a 8,845 kg, Clase 6: De mas de 8,846 kg a 11,793 kg., Clase 7: De mas de 11,794 kg a 14,968 kg., Clase 8: De
mas de 14,969.



